
 

 Eric Lassuri 

 Mobil: 073-180 77 41 

 

 E:mail: eric@nonisports.com  

 Web: www.superfrukter.com   

Kontakta  personen du fått denna 

broschyr av för vidare information. 

Kanske Den  

MEST  
VÄRDEFULLA 
Drycken på jorden 

BABY BOOME RS!  
 

 V i l l  må  b ra ,  se  b ra  u t  och   
ha  en  b ra  ekonomi !  

Kanske Den Största 

MEST  
VÄRDEFULLA 
Möjligheten Du Fått 

 

 

 

 

 

Iridoider: Ovanliga i frukter 

Skiljer sig från flavonoider, som finns i 

alla frukter 

Är viktiga fytokemikalier i nonifrukten 

Är väldigt stabila och motståndskraftiga 

mot nedbrytning och lagerhållning av 

produkten 

Innehåller 12 Iridoider som säkerställer 

de goda egenskaperna hos TAHITIAN 

NONI™ Original™ 

TAHITIAN NONI™ Original™: 

- hjälper till att stödja kroppens försvar 

- stödjer återhämtning efter fysisk an-

strängning vid kontinuerlig användning 

- innehåller antioxidanter, som skyddar 

kroppen mot fria radikaler 

- innehåller mangan som stödjer krop-

pen att upprätthålla normal benkvalitet. 

- mangan stödjer en normal ämnesom-

sättning och hjälper till att skydda    

kroppen mot fria radikaler. 

TAHITIAN NONI™            

Original™ 

TAHITIAN NONI™ Original™  - 
är varumärke som tillhör Tahitian Noni International och är registrerade i många länder 

Tahitian Noni International UK Oberoende Produktkonsult 
  

“©Tahitian Noni International, Inc. Used with permission.  All rights reserved.” 



 

 

Access Marketing 
 

 

Access marketing är definitivt ingen försäljnings-
verksamhet. Det är snarare ett stimulerande infor-
mationsöverförande arbete. 

Affärsmannen Donald Trump fick frågan, vad han 
skulle satsa på om han skulle behöva starta från 0. 

Access Marketing blev svaret… 

De som lyckas bäst är oftast lärare, mödrar och tek-
niker  som alla har lite vana att ge anvisningar eller 
instruktioner. Den som går in i Access Marketing 
och tror att det är ett rent säljarbete kommer troligen 
att misslyckas . 

 

Alla har möjlighet att lyckas  

Vem som helst som vill lära sig grunderna i vår 
bransch kan bygga en stor och lönsam business 
tillsammans med sin s.k. Mentor - den som är an-
svarig att utbilda just Dig till bästa slutresultat. 

Vad som krävs är att man tar sig tid att lära sig hur 
man skall göra för att snabbast nå sina mål! 

Du måste beräkna 4 till 6 månader och ungefär 5 till 
10 timmar per vecka. 

 

Några av de mest framgångsrika, lärde sig allt det 
de behövde veta på kortare tid än 6 månader. Du 
startar vid sidan om Din vanliga verksamhet. Det 
krävs litet kapital och Du tar en minimal risk. 

Utbildningsresor till tex. Paris, USA, Tahiti och andra 

delar av världen kan bli möjliga om du vill... 

 

Tre ”Element” krävs 
 

1 - ”FORDONET” 

Alltså produkten från Ditt företag. 

 

2 - ”BRÄNSLE” till fordonet 

Alltså kunskap om verksamheten (böcker, infor-
mationsträffar) samt Din Sponsor som hjälper, 
tränar och lär Dig. 

 

Nr 3 -”HUR MAN SKA KÖRA” 

Du måste lära Dig det som behövs för att Du 
ska kunna lära andra som skall lära andra som 
skall lära andra …osv. 

 

Information – INTE försäljning  

Vår metod, som har använts med stor fram-
gång av personer i olika företag,  

 

Inkomsten kan då bli hög om man investerar 
tid och hårt arbete och sannolikt så fortsätter 
din inkomst att öka år från år om Du lägger ner 
tid och arbete.  

 

Du kan dessutom låta verksamheten gå i arv till 
din levnadspartner, dina barn eller någon an-
nan anhörig... Bra va ?? 

Livsstil… 

 

Skulle Du vilja förbättra din livsstil och samtidigt 

få chansen att äga ditt liv med en bättre ekono-

misk standard?  

 

Under de senaste åren har det utvecklats ett 

sätt att hjälpa människor till att få en extra in-

komst och, om Du har viljan, att i ett längre per-

spektiv faktiskt kunna bli helt ekonomiskt obe-

roende. Många har därmed kunnat förverkliga 

sina drömmar och uppnått sina mål. 

Varför reser Du inte mera? Beror det på tids-

brist, brist på pengar eller bådadera? Skulle det 

inte vara bättre att ha tid och pengar att resa 

nu, medan Du ännu är tillräckligt ung för att 

uppskatta möjligheten 

 

 

 

 

 

 


